Bayilik ve Franchise ile ilgili
sikca sorulan sorular



https://www.kobivadisi.com/

Neden bayi sahibi olmaliyim?

Bir firmanin bayisi olmak size; kariyerinizin, mali durumunuzun, is programinizin ve geleceginizin
kontrollni elinize alma firsati sunar. Kendi patronunuz olacak, kendiniz i¢in ¢ok ¢alisacak ve
potansiyel olarak isletme sahipliginin sunabilecegi 6dilleri alacaksiniz.

Dogru bayiligi nasil secerim?

Hangi bayiligin sizin igin dogru olduguna karar vermek biiyik bir karardir. Dogru is sadece ilginizi
¢ekmemeli, ayni zamanda ilk yatirim tutari biitgenize uygun olmali ve arzu ettiginiz yasam tarzini
yasamanizi saglamalidir (daha fazla bos zaman, daha fazla para, ¢alisma ortaminizi kontrol etmek
ister misiniz?). Ek olarak, satin almayi sectiginiz herhangi bir sektor, bulundugunuz bélgede bir pazar
talebini karsilamalidir. Pazar talebi yoksa veya hedef kitleniz zaten bu sektére doymussa, yeni isinizin
onlinde parlak ve uzun bir gelecegi olmayabilir. En iyi tavsiye, bir franchise s6zlesmesi imzalamadan
dnce arastirma yapmaktir. ilgilendiginiz sektdre ve firmaya karar verdikten sonra, arastirma yaparak
var olan bayi / franchise sahipleriyle konusun ve isletmeyi agmak istediginiz bolgede isletme igin
gercekten bir talep oldugundan emin olun.

Neden franchise almaliyim?

Endistri veya isletmecilik deneyiminiz olup olmadigina bakilmaksizin, tam egitim, ana merkezden
kapsaml destek, kanitlanmis bir is sistemi ve popller oldugunu ve talep géren oldugunu kanitlamis
bir Grlin veya hizmet sunduklari icin franchise satin alabilirsiniz.

Bir franchise yaklagik maliyeti ne kadardir?

Bir franchise satin almanin maliyeti, hangi sektérde ise baslamayi sectiginize, konsept bir magaza,
dekorasyon giderlerinin gerekip gerekmedigine, isi hangi sehirde kuracaginiza ve isletmenizin ne
kadar ek yiike sahip olduguna bagli olarak buytik 6l¢lide degisir. Glinimuizde, girisim maliyeti 30.000
TL’nin altinda olan bayilik konseptleri ve yatirimcinin milyonlarca TL’lik likit sermayeye sahip olmasini
gerektiren diger franchise markalari var. Ek olarak, bircok franchise veren firma yeni acilis asamanizda
finansman konularinda size gerekli destegi sunabilir.

Bir is ortagim olabilir mi?

is ortaginizin olmasi hem maddi hem de ¢alisma giicii bakimindan size faydali olabilir. Yerel bir
isletme yerine bayilik sistemi daha kurumsal bir yapida olacagi icin, segeceginiz is ortaginin da sizin
gibi profesyonel olarak deneyimli ve tecriibeli olmasi is hayatinizda oldukca faydali olacaktir.

Birden fazla franchise sahibi olabilir miyim?

Eger var olan franchise sdzlesmenizde engel olacak bir madde yoksa, birden cok markanin bayisi veya
franchise noktasi olabilirsiniz. Bir¢ok franchisor (franchise veren sirket), sizinle anlasma asamanizda
franchise s6zlesmesi yapmaktadir. S6zlesme asamanizda béyle bir maddenin olup olmadigini
avukatiniza danismanizda ¢ok fayda olacaktir. Franchise s6zlesmesinin tamamini okudugunuzdan ve



ayrica sozlesmeyi imzalamadan 6nce franchise hukuku konusunda uzmanlasmis bir avukatin
sozlesmeyi gdzden gecgirmesini saglayin. Avukatiniza gelecekte baska bir franchise konsepti satin
almayi planladiginizi bildirin, bdylece sorun yasamayacaginizdan emin olabilirsiniz.

Franchise alarak zengin olabilir misiniz?

Basit cevap evet, bir franchise sahibi olarak zengin olabilirsiniz. Ancak, herhangi bir is tiirt gibi, icine
ne koyarsaniz onu alirsiniz. Bir franchise sahibi olmak zenginligi garanti etmez. Ancak dogru
franchise'l takip ettiginizde ve yatirim portfoylinizi cesitlendirdiginizde, gelirinizi 5nemli 6lglide
artirmak igin iyi bir konumda olabilirsiniz. Buradaki en dnemli nokta: dogru marka segimi ve ekip
olusturmaktir.

En iyi franchise firsatlari nelerdir?

"En iyi" franchise firsatlarini belirlemeye giden bircok yol vardir. Girisim maliyetleri, amortisman
giderleri, franchise kurulum Gcretleri, marka destegi, marka glicli ve finansal istikrarin timu 6nemli
bir rol oynayabilir. Diinya genelinde fast food sektori genellikle (st siralarda yer alir. Ama tabi ki
bolgenizde en iyi bayilik ve franchise firsatini sizin yapmis oldugunuz arastirma ve fizibiliteler daha
yardimci olacaktir.

Turkiye genelinde yaklasik 1.000’den fazla sirket bayilik ve franchise vermektedir. Eger sizde yeni bir
is kurma asamasindaysaniz, Tiirkiye’nin en biyilk bayilik platformu Kobi Vadisi web sitende yer alan
bayilik veren firmalari arastirabilirsiniz.

Bayilik isi karli mi?

Bir bayilik satin almak son derece karli olabilir. Bununla birlikte, bir bayilik firsati segerken, herhangi
bir isi karl kilan seyleri disiinmek isteyeceksiniz. Genel giderler, girisim maliyetleri, franchise Ucretleri
ve devam eden egitim ve destek gibi seyler karinizi azaltabilir ve basarinizi etkileyebilir.

Bir franchise sahibi olmak nasil bir sey?

Bir franchise sahibi olmak, ticaret hayatinda en iyisine sahip olmak gibi bir durumdur. Ayrica gigcli bir
markanin destegine sahipsiniz. Franchise isletmeler yerel isletmelere gore belirli bir markayi temsil
edecegi icin ilgili marka calisanlari tarafindan her konuda destek almak demektir.

Bir bayilige adim atmanin bazi ipuglari nelerdir?

Bir bayilik agmay!i diisiinliyorsaniz, ilk adiminiz bir isletmeyi yliritmek icin gerekenlere sahip
oldugunuzdan emin olmaktir. Ayrica, bayiligi satin almak ve is hayatinizda yikselirken kendinize
glven vermek icin yeterli sermayeye ihtiyaciniz olacak. Kesfettiginiz is firsatlari hakkinda daha fazla
bilgi edinmek icin size 6nerimiz; is kurmak istediginiz sektdrde yer alan markalarin sube sahipleri ile
gorismeler yapmanizdir. En 6nemlisi, cok ¢alismaya istekli olun.

Yeni bir bayilik almadan 6nce, Kobi Vadisi’nin uzman editorleri tarafindan hazirlanan bayilik
rehberi’ni incelemenizi tavsiye ediyoruz.
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Yerel bir isletme nasil bayi olabilir?

Mevcut isinizi bir bayilige donistirmekle ilgileniyorsaniz, isletmenizin bayilik icin uygun olup
olmadigini kapsamli olarak analiz edebilirsiniz. Basari gegmisi var mi? Bayilik veren firmalarin
kriterlerine uygun bir yapiniz var mi? isinizi biyiitmek icin gerekli sermayeniz var mi? Pazarlama
konusunda destek, egitim ve daha fazla personel temini gibi vb. imkanlariniz var mi? Bu konu oldukga
onemli bir durum olmasindan dolayi, sayet bir bayilik almak istiyorsaniz mutlaka bayilik bagvurusu
yapacaginiz firmaya bu durumunuzu belirterek firma yoneticilerinden bilgi talep ediniz.

Bayi ve franchise arasindaki fark nedir?

Franchise'lar "ana" sirketi bir biitlin olarak temsil eder ve franchise verene devam eden franchise telif
lcretlerini 6der. Bir bayilik, islerinin nasil ylritildigi Gzerinde daha fazla kontrole sahip olan
bagimsiz bir isletme sahibi tarafindan isletilir. Ayrica sattiklari markalara devam eden telif licreti
odemezler. Franchise is modelinde genellikle satis Gzerinden ana firmaya bir bedel 6denebilir. Ama
bayilik is modelinde bu durum ¢ok fazla olusmaz.

Mevcut (devren) bir bayilik satin alirken nelere dikkat edilmelidir?

Mevcut bir isletmeyi satin alirken sunlari gézden gegirmeniz gerekir: mevcut bor¢ durumu, isletmenin
konumu, mali rapor beyanlari, ekipman, personel, yerlesik misteri kitlesi, sektor ve mevcut
potansiyel rekabet. Tim bu faktorler, basarili olma olasiliginizi belirleyecektir.

Franchising is modeli basarisiz olur mu?

Tam tersine franchising, hem franchise alan hem de franchise veren igin kazangh bir firsat olmaktadir.
Bu is modeli yaklasik 100 yildir Diinya genelinde kendini kanitlamustir.

Ne tiir franchise'lar var?
Franchise'lar 3 kategoriden birine girebilir:

1. Bir yonetim franchise'l, franchise alanin isi yonettigi, ancak giinliik operasyonlarin zorunlu
olmadigi yerdir.

2. Bir Girtin dagitim franchise'l, franchise verenin Grlinii sagladigi ve franchise alanin bunu sattig
yerdir (arabalar, otomatlar vb.).

3. Ticari franchise, ticari markali bir adi kullanma haklarini ve bir Grinid satmak igin tiim ticari
araglari ve siiregleri (en yaygin franchise tiiri) aldiginiz yerdir.

Franchise'lar KOBI sayilir mi?

Franchise'lar KOBI’lere (kiiclik orta boy isletme) cok benzer, ancak bolgesel veya ulusal olarak taninan
markalarin destegiyle. Bu model, tipik bir kiiclik isletmeden daha yiiksek bir basari diizeyine sahip



olma egilimindedir ve kendi isinize sahip olmanin, bir personel ise almanin ve kendi programinizi
belirlemenin tiim avantajlarindan yararlanirsiniz.

Diinya’da en fazla taninan franchise markasi hangisidir?

Elbette gida sektori tim diinya genelinde revagta olan bir is modelidir. Diinya genelindeki bir cok
derecelendirme sirketine gore; McDonald's da siirekli olarak en iyi franchise olarak derecelendirilir.

Franchising sizin i¢in uygun mu?

Franchising harika bir firsat olabilir, ancak herkes igin degildir. Biraz is deneyiminiz varsa, kendi
kendine galisiyorsaniz ve bagimsiz ¢alisabiliyorsaniz, uygun olabilirsiniz. Ayrica riskleri dikkatlice
tartabilmeli ve iyi firsatlari fark edebilmelisiniz.

Franchise alirken hangi sorulari sormaliyim?

Bir franchise satin alirken bunlari bilmeniz gerekir: Bir franchise sahibi olmanin pesin ve sonraki
maliyetleri nelerdir? Hangi egitimleri ve destegi aliyorum? Kazang potansiyelim nedir? Maddi yardim
sagliyor musunuz? Size 6dedigim Uicretlere neler dahildir?

Bu konuyla ilgili daha fazla detayli bilgiye ulasmak icin: bayilik goriismesi adli icerigi de
inceleyebilirsiniz.

Franchising'in artilar ve eksileri nelerdir?

Franchising'in bliylk bir avantaji, kurulumda ¢ok az tahminle anahtar teslimi bir is elde etmenizdir.
Ayrica basariya giden yolda rehberlik etmeye yardimci olan giiclii bir destek sisteminiz olacaktir.
Olumsuz tarafi ise, isin nasil yurttildigu Gzerinde tam kontrole sahip olmayisinizdir. Ayrica baglamak
icin nemli bir 6n yatirim gerektirebilir.

Beni basaril bir franchise sahibi yapan sey nedir?

En iyi franchise sahipleri; bir isletme yonetme, personel ise alma ve egitme, operasyonlari ydnetme
konusunda deneyime sahip olacaktir. Ayrica biraz pazarlama deneyimine ve ayrica parayl ydnetme
becerisine ihtiyaciniz olacak. Bagimsizlik ayni zamanda kendinizi motive edebilmeniz, zamaninizi
yonetebilmeniz ve az yonle calisabilmeniz anlamina gelir.

Bir franchise almali miyim yoksa bir isyerini devir mi almaliyim?

ironik olarak, bir franchise satin almak, yeni bir is bulmak gibidir. Sermayeniz varsa, bir franchise
baslatmak, devren isyeri aramaya cekici bir alternatiftir. Size kariyeriniz Gizerinde daha fazla 6zgirlik
verir ve kazang potansiyelinizi artirabilir.
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Bir bayiligi ne kadar siirede agabilirim?

Bir bayilik aldiginizda, genellikle 2 ile 10 hafta arasinda aglilis islemlerinizi tamamlayabilirsiniz. Magaza
tasarimi, ekipman tedarik etme ve pazarlama materyalleri olusturma agisindan galismalarin cogu
zaten sizin icin ana bayilik veren firma tarafindan yapilmaktadir.

Franchise'larin tanimlanmig bolgeleri var mi?

Franchise'larin cogu, tanimlanmis bir bolge konseptini takip eder. Bu, bolgenizi rekabetten korumaya
yardimci oldugundan, franchise sahibi olarak birden fazla yer agmayi planliyorsaniz yararhdir.

Minimum yatinmla bir ise nasil baglanir?

Herhangi bir is tirind baslatmak, 6nceden bir miktar yatirim gerektirir. Bliylik bir sermayeniz yoksa,
baska secenekleriniz de vardir: kosgeb destekleri, bankalarin sunmus oldugu is kurma kredileri, geng
girisimciler icin hibe programlari mevcuttur. Ayrica girisiminizi finanse edecek yatirimcilar bulabilir
veya dislik maliyetli bir is fikrini tercih edebilirsiniz.

Isinizi finanse etmek igin kredi almak mantikli midir?

Bazi insanlar i¢in islerini finanse etmek icin kredi kullanmak tek segcenekleridir. Yine de riskli olabilir,
clinkd isiniz basarisiz olsa bile geri 6deme icin mecbur olacaksiniz. Bu durumda krediyi geri 6demek
icin bir planinizin olmasi 6nemlidir.

Hangi sektorler durgunluk donemleri icin en iyisidir?

Durgunluga dayanikl isletmeler, ekonominin durumu ne olursa olsun, insanlarin ihtiya¢ duydugu
hizmeti sunan isletmelerdir. Yiyecek ve icecek, lojistik, muhasebe hizmetleri, evde bakim hizmetleri,
teknoloji ve temizlik bu kategoriye girebilir. Durgunluklarin, bir isletmenin devam eden basarisini
etkileyebilecek bircok tehditten yalnizca biri oldugunu unutmayin.

Karh bir ise nasil baglanir?

Karli bir ise baslamak, bircok hareketli parcadan olusur. Talep edilen Grlinlerin nasil secilecegini, bu
Urinlerin cazip ve karli bir sekilde nasil fiyatlandirilacagini ve karlihgi siirdiirmek igin isletme
maliyetlerinin nasil yonetilecegini anlamak 6nemlidir. Baslarken, maliyetleri diistik tutmak
isteyeceksiniz, ancak dogru yatirimlari yapamayacak kadar diislik degil. Rakiplerinizi ve basarinizi
engelleyebilecek diger engelleri kesfetmek icin pazar arastirmanizi mutlaka yapin.

Bu rehber, Kobi Vadisi tarafindan girisimcilere licretsiz destek olma adina hazirlanmistir.
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