Is Plani Sablonu



https://www.kobivadisi.com/

Ister yeni bir girigsimci olun ister var olan iginizi
buyutmek isteyin. Is planinin, is hayatinizda onemli bir
ara¢ oldugunu anlayacaksiniz.

Sizi dogru yolda tutar. Ve dogru kullanildiginda, hos olmayan surprizleri onler,
esnek olmanizi saglar ve degisen kosullara uyum saglamaniza yardimci olur.

is modelinizin uygulanabilirligini saglamak ve potansiyel yatirimcilara vizyonunuzun yatirim yapabilecekleri
biz vizyon olup olmadigdini belirlemek icin ihtiya¢ duyduklari bilgileri vermek i¢in bu sablonu kullanabilirsiniz.

Bu is plani, is hayatinizda her bélime nasil yaklasacaginiza dair birgok tavsiyeyle birlikte eklemeniz
gereken her sey de size rehberlik edecektir.

Endiselenmeyin! is plani uzmanlarimiz, tim bilgileri; Tiirkiye’de aktif ticaret hayatinda kullanilan terimlerle
sizin i¢in hazirladi.

is plani sablonunuzu yazicidan ¢ikti almadan énce, bu tanitim sayfasini silerek kagit israfini engellemis
olursunuz.

Not: bu is plani sablonu, Kobi Vadisi platformunun uzman editérleri tarafindan girisimcilere destek olma
adina Ucretsiz olarak hazirlanmigtir.

Profesyonel olarak ihtiyaciniz olan tim is plani ¢calisma taleplerinizi kobivadisi.com/iletisim sayfamizdan
bize iletebilirsiniz.

Kobi 2R



https://www.kobivadisi.com/iletisim/
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Yonetici Ozeti

1. YOnetici Ozeti

(Is planinin diger béliimlerini tamamladiktan sonra bu bélimi tamamlamanizi éneririz).




2. is detaylari

Sirket veya girisim proje ismi:

Adres:

Telefon, e-posta, web site:

Hukuki durum:

isletme sunlari yapacaktir: (isyerinizde nelerin yapilacagina dair kisa bir agiklama saglayin)




3. Kilit personel
Kurucularin detaylart:

isim:

Pozisyon/ana sorumluluklar:

Sektorle ilgili deneyim ve bilgi:

Onceki igler:

isletmeye kazandirilan temel beceriler:

is deneyimi ve alinan egitimler:

Akademik/profesyonel nitelikler:

En son alinan maas:

Diger kilit personel (hissedarlar dahil):

isim:
Pozisyon/ana sorumluluklar:

Sektorle ilgili deneyim ve bilgi:

Onceki igler:

isletmeye kazandirilan temel beceriler:

Is deneyimi ve alinan egitimler:

Akademik/profesyonel nitelikler:

En son alinan maas:




Gorus

4. |s fikri

is fikrinizi 6zetleyin:

5. Is hedefleri

isinizin ilk yilinda ne hedeflemek istiyorsunuz? (6rnegin, 100.000 TL ciro veya zarar etmeden
yili kapatmak)

3-5 yil sonra isinizi nerede gortyorsunuz?




6. isletme ne yapar

Uriin/hizmet Ozellikleri Faydalar
[ [ ] [ ]
[ [ ] [ ]
[ ] [ ] [ ]
[ [ ] [ ]
[ [ ] [ ]
[ [ ] [ ]
[ [ ] [ ]

7. isletmeyi farkh kilan nedir?

UrlintinGiz/hizmetiniz rakiplerle karsilastirildiginda hangi yonleri benzersiz veya
farkhdir:




8. Yasal gereklilikler

(isletmenize 6zel ruhsatlar ve izinler)

Isletmenizde gegerli olan yasal izin gereksinimleri sunlardir:
1.

isletmenizde ihtiyac olan gerekli ruhsat ve isyeri sigortasi kapsami sunlardir:
1.




Pazarlama

9. Pazar arastirmasi
Sectiginiz pazardaki egilimler/trendler sunlardir:

Bu durumu nereden/nasil biliyorsunuz:

10. Musterilerin profili cikarma

Satis yapacaginiz muasteri gruplari sunlardir:
1.

Musgteri arastirmamiz, musterilerin ne istedigini sdyledi:
1.

Bu durumu nereden/nasil biliyorsunuz:

Her grupta kazanmayi beklediginiz musteri sayisi ve ortalama iglem bagina ne kadar
Odeyebilecekleri:

islem basina
odenebilecek tutar

TL

Grup Musteri sayisi

TL
TL
TL
TL

TL




11. Rakiplerin profilini gikarma

Rakip firma Gugclu yonler Zayif yonler
° ° °
[ J [ J ([ ]
[ J [ J ([ ]
[ ] [ ] [ ]
[ ] [ ] [ ]

Rakiplere karsi durusta, isletmeyi nasil daha fazla basarili hale getirebilirsiniz:

12. Piyasa risklerini yonetmek

Belirlediginiz riskleri yazin:
1.

Daha az tehdit olusturmalari i¢in bu riskleri nasil yoneteceksiniz:
1.




13. Fiyatlandirma

Fiyatlarinizi nasil hesapliyorsunuz:

Fiyatlariniz rekabet ortaminda nasil kargilastiriliriar:

Uriin/hizmet Fiyat(lar) Rakip fiyat arahgi
(birim basina)
TL TL
TL TL
TL TL
TL TL
TL TL
TL TL
TL TL

Fiyat(lar)iniz ile rakiplerinizin fiyatlari arasindaki farkin nedenleri:

14. Promosyon ve reklam
Uriiniiniizii/hizmetinizi nasil ve nerede tanitacaksiniz?







Isletmeyi yuriitmek

15. Personel
Gorev Toplam
tutar
° TL
° TL
° TL
° TL
° TL
16. Tesisler

Gerekli deneyim

Girisim asamasinda gerekli olan tesisler:

Gelecekte gerekli olan tesisler (farkliysa):

17. Tedarikgiler

Onemli tedarikgileriniz ve sagladi§i 6deme giin destegi

Tedarikgi Ne satin alacaksiniz
[ J [ ]
[ J [ J
[ J [ J
[ J o
[ J o
[ J [ J
[ J [ J

Uzman becerileri veya
nitelikleri

Maliyet
TL

TL

Odeme valor siiresi
(glin)




18. Ekipman

Kaynak Ne zaman Nasil finanse Birim basina
ediliyor maliyet
. ° . TL
. ° . TL
° ° . TL
. ° . TL
° ° . TL
° ° . TL
° ° . TL
° ° . TL
° ° . TL
19. Operasyonel risklerin yonetimi
Risk Co6ziim
Personel

Tedarikgiler




Finans

(Sablonun mali bélima yalnizca is planlamasi amaghdir. Mali tablolar nakit akisi yonetimi disinda baska bir amag i¢in
kullanilacaksa, bir muhasebeciye veya uzmana danigsmaniz énemle tavsiye edilir.)

20. Girisim maliyetleri

Ticarete baglamadan dnce ne kadar paraya ihtiyaciniz oldugunu hesaplayin

TL

BT ve bilgisayarlar 0.00
Telefonlar ve internet 0.00
Ekipmanlar 0.00
Stok drinler 0.00
Arag geregler 0.00
Kiralik arag 0.00
Danigsmanlik 0.00
isyeri sigortasi 0.00
isyeri kirasi/depozito 0.00
Kirtasiye 0.00
Pazarlama 0.00
Sarf malzemeler 0.00
isyeri ruhsati 0.00
Egitim 0.00
Sirket kurulug 0.00
Personel maasi 0.00
Glvenlik/saglik ekipmanlari 0.00
Pazar arastirmasi maliyetleri 0.00
Diger (lGtfen belirtin) 0.00
0.00

0.00

0.00

0.00

0.00

TOPLAM TL 0.00

* belirtilen 18 madde igyeri kurulum asamasinda kullanilacaktir

Ayrica yukarida gosterilen girisim maliyetleri tablosunu Microsoft Excel formatinda indirebilirsiniz



https://www.kobivadisi.com/wp-content/uploads/is-plani-girisim-maliyetleri.xls

Kisisel butce

Tahmini yillik kisisel harcama (bu ilk yilda iginizden kazanmaniz gereken minimum tutari ve ise
baslamak icin ne kadar kredi/bor¢ almaniz veya yatirirm yapmaniz gerekebilecegdini belirlemenize
yardimci olur)

Tahmini harcama TL
Banka kredisi
Vergi 6demeleri
Kamu hizmetleri (elektrik, su vb.)
Bagkur 6demesi
Genel giderler (yemek, giyim vb.)
Cep telefonu faturalari
Arag vergisi ve sigortasi
Arag yakit giderleri
Kiralama Ucretleri
Abonelik giderleri
Bireysel emeklilik
Beklenmedik giderler

Diger: (litfen belirtin)

OO0/ 000 000000000 |0O|0O

Toplam kisisel harcama

Tahmini kigisel gelir
Aile, es (toplam) geliri 0

Diger gelirler 0

Toplam kigisel gelir 0

isletmeden elde edilmesi gereken toplam hayatta kalma geliri 0
Cari gelir TL 0 |

Yukarida gosterilen kigisel hayatta kalma bultgesi tablosunu da Microsoft Excel formatinda indirebilirsiniz.



https://www.kobivadisi.com/wp-content/uploads/is-plani-kisisel-butce.xls

21. Kar ve zarar tahmini

1.Yil(t) 2. Yil(tl) 3.yl (t])

Toplam beklenen satiglar 0 0 0
Daha az degisken maliyet 0 0 0
Brut kar (satiglar - degisken maliyetler =) 0 0 0
Brut kar marjinizi hesaplayin: % (brut kar / 0 0 0
toplam satis x100) (A)

Maaslar/Ucretler (hayatta kalma geliri + 0 0 0
herhangi bir personel)

isyeri (kira, oranlar, kamu hizmetleri dahil) 0 0 0
Telefon ve internet 0 0 0
Ofis ve kirtasiye 0 0 0
Reklam ve promosyon 0 0 0
Banka masraflari 0 0 0
Danigsmanlik 0 0 0
Sigortalar 0 0 0
Banka faizi (bankaniza 6denir) 0 0 0
Stok Urun 0 0 0
Sarf malzemeler 0 0 0
Ekipman ve arag kiralama 0 0 0
Amortisman 0 0 0
Diger (Lutfen Belirtin) 0 0 0
Diger 0 0 0
Diger 0 0 0
Toplam sabit maliyetler 0 0 0

Net kar (briit kar - sabit maliyet) 0 0 0

Net kar marjinizi hesaplayin (net kar /

toplam satis x 100) ¢ L L
Basa basinizi hesaplayin 1.Yil (tl) 2. Yil (t]) 3. Yl (t)
Toplam degisken maliyetler + toplam sabit 0 0 0

maliyetler (B)

Yukarida gosterilen kar zarar tahmin tablosunu da Microsoft Excel formatinda indirebilirsiniz.



https://www.kobivadisi.com/wp-content/uploads/is-plani-kar-zarar-tahmin-tablosu.xls

22. Finansman saglama

Isletme igin toplam borglanma ihtiyaci

TL
Girisim maliyeti 0
Kisisel girisim katkilari - 0
Diger girisim katkilar - 0
Toplam gerekli = 0

Guvenlik olarak sahip oldugunuz varliklar
= 0

23. Finansal risklerin yonetimi

(6rnegin, satislarin tahmin edilenden daha az olmasi veya baslangi¢ finansmaninin elde edilmesinin Ug
ay daha uzun sirmesi gibi)

Finansal tahmininiz igin belirlediginiz riskler sunlardir:
1.

Ayrica yukarida goésterilen kaynak bulma finans tablosunu Microsoft Excel formatinda indirebilirsiniz.



https://www.kobivadisi.com/wp-content/uploads/is-plani-kaynak-finansmani.xls

24 Nakit akisl tahmini

(alt kisimda yer alan baglantidaki dosyayi indirdikten sonra ikinci 6 ayi ve 6zeti gérmek icin Microsoft Excel sayfasindaki sekmelere tiklayin)

girisim 0___ | U
Tahmin | Gergek | Tahmin | Gergek | Tahmin | Gergek | Tahmin | Gergek | Tahmin | Gergek | Tahmin | Gergek | Tahmin | Gergek | Tahmin | Gergek

GELIR
Satiglardan elde edilen nakit (KDV dahil) 0 0 0 0 0 0 0 0 0 0 0 0 0 0 0 0
Borglulardan alinan nakit o 0 0 0 0 0 0 0 0 0 0 0 0 0 0 0
Alinan sermaye/krediler 0 0 0 0 0 0 0 0 0 0 0 0 0 0 0 0
Diger (lutfen belirtin) 0 0 0 0 0 0 0 0 0 0 0 0 0 0 0 0

TOPLAM TL 0 0 0 0 0 0 0 0 0 0 0 0 0 0 0 0
HARCAMA
Personel maaslar 0 0 0 0 0 0 0 0 0 0 0 0 0 0 0 0
isyeri (kira, fiyatlar ve kamu hizmetleri) 0 0 0 0 0 0 0 0 0 0 0 0 0 0 0 0
Telefon ve internet 0 0 0 0 0 0 0 0 0 0 0 0 0 0 0 0
Ofis ve kirtasiye 0 0 0 0 0 0 0 0 0 0 0 0 0 0 0 0
Reklam ve promosyon 0 0 0 0 0 0 0 0 0 0 0 0 0 0 0 0
Banka masraflar 0 0 0 0 0 0 0 0 0 0 0 0 0 0 0 0
Danismanlik 0 0 0 0 0 0 0 0 0 0 0 0 0 0 0 0
Sigortalar 0 0 0 0 0 0 0 0 0 ) 0 0 0 0 0 0
Banka 0 0 0 0 0 0 0 0 0 0 0 0 0 0 0 0
Ekipman ve arag kiralama 0 0 0 0 0 0 0 0 0 0 0 0 0 0 0 0
Degisken maliyetlerle ilgili 6demeler 0 0 0 0 0 0 0 0 0 0 0 0 0 0 0 0
Sermaye artirmi 0 0 0 0 0 0 0 0 0 0 0 0 0 0 0 0
Diger ddemeler 0 0 0 0 0 0 0 0 0 0 0 0 0 0 0 0
Vergiler 0 0 0 0 0 0 0 0 0 0 0 0 0 0 0 0
Patron/ydnetici maag 0 0 0 0 0 0 0 0 0 0 0 0 0 0 0 0
Bagkur 0 0 0 0 0 0 0 0 0 0 0 0 0 0 0 0
Kredi geri 6demeleri (faiz dahil) 0 0 0 0 0 0 0 0 0 0 0 0 0 0 0 0
Stok driinler 0 0 0 0 0 0 0 0 0 0 0 0 0 0 0 0
Sarf malzemeler 0 0 0 0 0 0 0 0 0 0 0 0 0 0 0 0
Diger (lutfen belirtin) 0 0 0 0 0 0 0 0 0 0 0 0 0 0 0 0
Diger 0 0 0 0 0 0 0 0 0 0 0 0 0 0 0 0
Diger 0 0 0 0 0 0 0 0 0 0 0 0 0 0 0 0

TOPLAM TL 0 0 0 0 0 0 0 0 0 0 0 0 0 0 0 0
Gelir daha az harcama 0 0 0 0 0 0 0 0 0 0 0 0 0 0 0 0
Acilis banka bakiyesi 0 0 0 0 0 0 0 0 0 0 0 0 0 0 0 0
Kapanis banka bakiyesi 0 0 0 0 0 0 0 0 0 0 0 0 0 0 0 0

Ayrica yukarida gosterilen nakit akisi tahmin tablosunu Microsoft Excel formatinda indirebilirsiniz.



https://www.kobivadisi.com/wp-content/uploads/is-plani-nakit-akisi-tahmin-tablosu.xls

Bu is plani sablonu, Kobi Vadisi tarafindan girisimcilere Ucretsiz destek olma adina hazirlanmistir.


https://www.kobivadisi.com/

